
na cosa val el
que algú est~
disposat a pa-
gar". Aquesta

m~xima pren especial relle-
vancia en el món de les sub-
hastes d’obres d’art, un sec-
tor que ha tancat el 2008
amb bones xifres a Catalunya
i al qual la crisi econ¿)mica no
est~ passant factura.

Segons Enric Carranco,
responsable del departament
de pintura de la sala de sub-
hastes Balclis, "es pot afir-
mar que el mercat de I’art
que passa per les sales de
subhastes est~ destacant per
la seva resistencia davant el
temporal financer. Les seves
particularitats (venda d’objec-
tes que no poden fabricar-se,
i per tant únics, o el prestigi
que tenen les obres d’art) au-
guren un bon futur, Segons el
nostre parer, la clau de I’&xit
en les compres rau en la infor-
mació i, molt especiatment,
en no caure al parany de les
modes".

I és que el mercat de les
subhastes est~ integrat en els
cicles econ¿)mics d’una for-
ma diferent a la majoria de
sectors, segons explica Xa-
vier Llach, gerent de la sala
Soler y Llach, "En algunes
crisis anteriors, la de finals
dels anys 70 per exemple, el
coHeccionisme va ser un re-
fugi que va generar en alguns
casos perfodes d’especulació.
Malauradament la crisi actual
encara no pot ser analitzada
amb perspectiva, per¿) en una
primera fase estem veient que
els coHeccionistes segueixen
cercant objectes cobejats i
I’oferta comenqa a oferir-los
a bon preu. Uany 2009 pot
ser un any molt interessant
per trobar el que es buscava
a preus assequibles. Nosaltres
hem tancat el 2008 amb mol-
ta reina".

Al millor postor

s,es’~La sala Balcli*s celebra una mitjana de sis subha
anuals amb uns 1.2OO Iots per venda. A cada una de
les sessions s’inclouen joies, antiRuitats i obres ci’art
de mestres antics i modurns que solell procedir de
col.leccionistes particuhns, que on cop acordar el preu
de sortida les porten a la sala. Les persones interessades
tenen 10 dies d’exposicio ptH)lica i d’entrada lliure per
examinar les obres o obl,’ctes que seran subhastats.
Un catàleg, qoe pot ser consultar a la web (le la sala
(Balclis.com), s’envia als clients i a qui ho sol.liciti, Inclou
descripcions acurades dels ptoductes, la fotografía i e[
preu de sortida. El dia de la subhasta els clients poden
pujar i competir amb altres licitadors, També poden
participar mitjancant la paja lelefonica o deixant, els dies
anteriors, una ofet ta per eserit. Els lot~; sor~ adjudicats al
millor postor durant les quatre o cinc hores que dura la
sessio, en la qual es ViUf_’rl 11]f)111( ll[~ el:}ocionants,

Inversió segura
Davant la inestabilitat d’altres
sectors, invertir en obres d’art
és una alternativa segura, se-
gons Xavier Llach. "CoHocar

Els coHeccionistes
segueixen cercant
obres d’art
cobejades
i els que volen
vendre cornencen
a oferir-les
a bon preu

Les sales
de subhastes
planten cara

la ""a CrlS1

estalvis en art és una diversi-
ficació necess~ria pel compo-
nent cultural que suposa i per
la seguretat que al&es actius
tradicionals no sempre do-
nen", destaca.

Enric Carranco, per la seva
banda, assenyala que "els
preus de sortida perden I’op-
timisme d’~poques de més
bonan(;a, per¿) I’activitat i 
circulació d’obres d’art i di-
ners continua sent gran. Les
dues darreres subhastes de
Balcli’s, celebrades els mesos
d’octubre i desembre, han do-
nat un resultat excel.lent".

Soler y Llach Subastas In-
ternacionales, SA va ser fun-
dada I’octubre del 1989 per
dues families molt vinculades
al món del col.leccionisme:
Filatèlia Llach i Filatelia Soler.
Actualment es dedica al col-
leccionisme d’hist¿)ria pos-
tal, numismática, llibres an-
tics, cartells i programes de
cinema.

Balclis, per la seva part, fou
fundada I’any 1979 en una Bar-
celona que no tenla cap sala
que fes subhastes amb regula-
ritat. Aquesta sala és ltder del
seu sector a Catalunya. Aquest
any celebra el seu 30~ aniver-
sari com a empresa a mans de
la familia Climent. La sala est~
especialitzada en pintura anti-
ga i dels segles XIX i XX, pin-
tura contempor;~nia, joies an-
tigues i rellotges de col.lecció,
mobles i antiguitats.

w Sabina Lloret

C.ulte i
amb diners

El pedfll del comprador
dep6n del pmducte, és tan

dlve4rs com el del pdbllc
aflcioaat a rart. No és el
mateix el col.leccionista

de ~p+lls que el que
~ cartells. Te#
I aix( majoritilrlament lis

masc~ de mala.a edat,
de ci~ mllJana~lta I

amb un nlvoU cultural moR
ah, u~ons oas experts

coHmaltats.

Estabilitat
relativa

contempor4nl de les sales
clnk~’, i sou,el~

celebrades el novembre
de I~ passat no van

r-lmdmdlm~q~~ coautora
del sendnad Actores del

mera~ de/ar~ b,parUt

Claves deiArte, a Madrid.
Chrblk~ de Nova York

va vel,Mre en aquella
sessió d 68% deb Iots
sub¿mdtats I va fpumnyar

una mka hule de 113
mmol de d¿Um una
xifra per sota del que

s+mperava acmuepir,
entre 2271320 nliiions.

Tot I abd, d preMdeot

casa de sUbhades, Marc
Portar, va destacar

que aquests resultats
demoslmn que ds

compradon contlnuen
~ peces

d’art ma~ el conted
econbml~ ~n~~at, fet

establlltat de rart com a
~ de valor,

Sotheby’s; d’ai~ banda,
va c:d4ocar al vonant

del 66% dels Iots
sul~ I va iFmmyar

122 mino= de d~ar,.
apdm(Imadament.

Les suMmst~ que es
van dur a t~nne la tardor
passada al me~at asiMIc

ta,d~ va, rqWrar
vendes d fsCretes, seL~ns

ra~mla Rmdmlk
somoby’. ~ xo~ ico~
va veodre la meltat del
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